L’autofinancement 

La radiographie digitale est parmi les investissement les plus rentable q’un cabinet puisse faire.

Et ce à tout niveau technique :

· qualité du travail par la précision du diagnostique

· rassurance de pouvoir s’éclairer d’une radio en quelques secondes et à tout moment

· confort de travail par la fluidité retrouvée et le gain de temps que cela apporte

· réduction des polluants chimiques et des doses de rayons X    

De plus la radiographie est un des rares investissements qui a la faculté de s’autofinancer partiellement ou même totalement suivant la taille de la patientèle et les habitudes antérieures du cabinet.

TOUS nos clients ( sans exception ! ) ayant acquis un de nos systèmes de radiographie digitale instantanée nous ont confirmés faire plus de radios qu’avant… et sans qu’ils cherchent spécialement à le faire.

Que ce soit par dégoût des produits de radiographie, par lassitude du temps de développement, par prudence à l’égard des rayons X ou par surcharge de travail, beaucoup d’entre vous ne prennent plus toutes les radios qui leur seraient utiles.

Conclusion, une sous utilisation évidence de ce merveilleux outil de diagnostique et de suivi mais aussi un manque à gagner financier.

Nous vous présentons ci-après 

· une analyse faite sur une partie de notre clientèle et présentée sous forme de tableau

· ce même tableau vierge que vous pouvez imprimer pour évaluer l’autofinancement de la radiographie digitale dans votre cabinet

· un formulaire de prise de données au fauteuil si vous voulez être encore plus précis dans la façon de remplir ce tableau 
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Les 3 données de base :

Nombre moyen de patients par jour = 9  x 21 = nombre de patients par mois =     189
         (A)

Nombre moyen de radios par jour = ….6… x 21 = nombre de radios par mois =    126          (B)

Combien de radios ‘’omises’’ refaites en plus par jour: 1  (2)  3  4  5    x 21 = nbre/mois = 42 (C)

Bilan actuel en radio conventionnelle :

Coût mensuel actuel en film développé ( +- 15 fb/radio ) :  15 x valeur (B)   126   =  1890 fb (D) 

Temps mensuel global en prise de radio ( +- 5 min/ rad ) :  5 / 60 x valeur (B) 126 = 10,5 hr (E)

Charge mensuelle tout compris d’un CDR en amortissement sur 5 ans (maximum) = 7000 fb (F)

Charge mensuelle nette « coût de film développé » déduit :  =  (F) – (D)  =             5110   fb (G)

Charge fiscale nette vu votre taux d’imposition global de +- 50 % =  (G) / 2 =          2555   fb (H)

Bilan STATIQUE du coût du CDR par patient  =  (H) / (A)  =  par patient              13,5    fb  (I)

pour   -     un rythme de travail fluide et plus détendu ( plus aucune attente )

· une qualité de radio toujours maximale ( plus de vieillissement de bains)

· une vision des radios en grand format ( confort oculaire )

· un diagnostique amélioré par les outils de manipulation digitale de l’image

· la suppression des manipulations des produits de développement

· plus de rejet de produits polluants et  une sérieuse réduction des doses de rayons X 

· plus de séchage et d’égarement des radios, et  un rangement des radios instantané

Facturation moyenne d’une radio entre la valeur d’une première et deux suivantes  = 273 fb 

Facturation complémentaire des radios supplémentaires = 273 fb x valeur(C) 42 = 11466 fb (J)

Coût mensuel résiduel CORRECT du CDR  =  (G) – (J) = par mois        boni de 6356 fb   (K)

pour en plus utiliser la radio autant que nécessaire et de suite que souhaiter.

Valorisez ici votre main d’œuvre à  …..… fb/heure x valeur (E) ….…. = par mois ……….. fb (L)

La radiographie affichée en grand à l’écran,  a aussi un pouvoir de motivation sur le patient.

Il y a toujours un double effet par l’acceptation plus fréquente du plan de traitement et par le choix de traitement de qualité en moyenne supérieure.

Estimez le nombre d’accords supplémentaires en quantité et en qualité par mois = …….. Fb (M)

La possibilité de présenter l’image du post-traitement impeccable et la possibilité d’imprimer pour quelques francs vos clichés radiographiques ont un effet sur la diffusion de l’image de marque de votre cabinet et dès lors sur l’élargissement de votre patientèle.

Estimez le nombre de soins supplémentaires à une valeur moyenne raisonnable = …….. Fb (N)

Profit dynamique COMPLET mensuel du CDR pour le cabinet = (L)+(M)+(N)–(K) = ..….. Fb

pour, en plus, - la vitesse et la facilité d’explication au patient par l’image 

· l’aide à l’acceptation des traitements par l’évidence des pathologies 

· la possibilité de prendre de nouveaux patients ou une récupération de loisir 

· l’augmentation de l’image de marque du cabinet 

Dès qu’une certaine patientèle préexiste, ce bilan est TOUJOURS positif. Le CDR s’auto paye. 
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Les 3 données de base :

Nombre moyen de patients par jour = …  x 21 = nombre de patients par mois =   ……..
         (A)

Nombre moyen de radios par jour = ….…… x 21 = nombre de radios par mois = ………        (B)

Combien de radios ‘’omises’’ referiez en plus par jour:  1  2  3  4  5      x 21 = nbre/mois = . .. (C)

Bilan actuel en radio conventionnelle :

Coût mensuel actuel en film développé ( +- 15 fb/radio ) :  15 x valeur (B) …….   = ……… fb (D) 

Temps mensuel global en prise de radio ( +- 5 min/ rad ) :  5 / 60 x valeur (B) …….. = …... hr (E)

Charge mensuelle tout compris d’un CDR en amortissement sur 5 ans (maximum) = 7000 fb (F)

Charge mensuelle nette « coût de film développé » déduit :  =  (F) – (D)  =             ………  fb (G)

Charge fiscale nette vu votre taux d’imposition global de +- 50 % =  (G) / 2 =          ………. fb (H)

Bilan STATIQUE du coût du CDR par patient  =  (H) / (A)  =  par patient            ………  fb  (I)

pour   -     un rythme de travail fluide et plus détendu ( plus aucune attente )

· une qualité de radio toujours maximale ( plus de vieillissement de bains)

· une vision des radios en grand format ( confort oculaire )

· un diagnostique amélioré par les outils de manipulation digitale de l’image

· la suppression des manipulations des produits de développement

· plus de rejet de produits polluants et  une sérieuse réduction des doses de rayons X 

· plus de séchage et d’égarement des radios, et  un rangement des radios instantané

Facturation moyenne d’une radio entre la valeur d’une première et une suivante  = 273 fb 

Facturation complémentaire des radios supplémentaires = 273 fb x valeur (C) …. = …….. fb (J)

Coût mensuel résiduel CORRECT du CDR  =  (G) – (J) = par mois                    …….. fb (K)

pour en plus utiliser la radio autant que nécessaire et de suite que vous le souhaitez.

Valorisez ici votre main d’œuvre à  …..… fb/heure x valeur (E) ….…. = par mois ……….. fb (L)

La radiographie affichée en grand à l’écran,  a aussi un pouvoir de motivation sur le patient.

Il y a toujours un double effet par l’acceptation plus fréquente du plan de traitement et par le choix de traitement de qualité en moyenne supérieure.

Estimez le nombre d’accords supplémentaires en quantité et en qualité par mois = …….. Fb (M)

La possibilité de présenter l’image du post-traitement impeccable et la possibilité d’imprimer pour quelques francs vos clichés radiographiques ont un effet sur la diffusion de votre image de marque et dès lors sur l’élargissement de votre patientèle.

Estimez le nombre de soins supplémentaires à une valeur moyenne raisonnable = …….. Fb (N)

Profit dynamique COMPLET mensuel du CDR pour le cabinet = (L)+(M)+(N)–(K) = ..….. Fb

pour, en plus, - la vitesse et la facilité d’explication au patient par l’image 

· l’aide à l’acceptation des traitements par l’évidence des pathologies 

· la possibilité de prendre de nouveaux patients ou une récupération de loisir 

· l’augmentation de l’image de marque du cabinet 

Dès qu’une certaine patientèle préexiste, ce bilan est TOUJOURS positif. Le CDR s’auto paye.

Pour affiner votre étude financière du CDR dans votre cabinet 

Pour réaliser cette étude financière du CDR dans votre cabinet, vous avez besoin de 3 données :

· le nombre moyen de patients par mois ( donnée « A » dans le tableau d’étude )

· le nombre moyen de radios prises actuellement par mois ( donnée « B » du tableau )

· le nombre moyen de radios ‘’omises’’ par mois. ( donnée « C » du tableau )

Ce sont les radios que vous ne prenez pas le temps de faire pour toute une série de raison ( trop lent, peut hygiénique, usage minimal des rayons X, … )

Le nombre moyen de patient par mois, vous l’obtenez facilement en regardant une semaine type de votre agenda puis en multipliant ce nombre par 4.3 ( il y a 13 semaines par trimestre donc 4.3 semaines par mois ).

En réfléchissant à votre façon de travailler, vous pouvez arrivez mentalement à une bonne estimation du nombre de radios prises par mois et aussi du nombre de radios ‘’omises’’.

Mais peut être, question d’avoir une vision plus juste, souhaiteriez vous affiner d’avantage ces deux dernières données ?

Dans ce cas, imprimer cette feuille et garder la une ou deux semaines sur votre bureau.

Complétez simplement le tableau après chaque visite pendant 1 à 2 semaines.

En final, vous aurez une idée plus précise de votre profil radio ‘’sans contrainte’’ ni de temps, ni d’hygiène, ni de rayons X.

Nombre de visites

sur la période :

.



Nombre de radios prises sur la période

Première radio par patient





deuxième et suivantes

.


Nombre de radios qui auraient pu être faites aussi

Première radio d’un patient




deuxième et suivantes

